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Los hits del semestre 
marcan el camino

Las últimas semanas han sido muy ricas 

en eventos y novedades como para sacar con-

clusiones sobre la evolución del mercado TIC 

regional: el proyecto del CENA en Colombia, 

IDC Security México, FutureCom Chile, los 

Forum Financiero y de BPM de Usuaria en 

Argentina… en lo que todos coinciden es que 

arranca un segundo semestre con fuerte ac-

tividad en variedad de rubros, con proyectos 

de peso que van a marcar el paso de vendors, 

canales y usuarios IT.

Lo del CENA en Colombia muestra la 

fuerza de los sectores gubernamentales y sobre 

todo educativos. También estuvo por América 

Latina Juan Rada, especialista mundial en solu-

ciones para el Estado de Oracle, quien destacó 

la fuerza del sector especialmente en México 

(con proyectos en Seguridad Pública, social 

e impuestos) en Chile (interoperabilidad del 

estado) y en Centroamérica, donde hay nove-

dades importantes en implementaciones de 

aplicaciones en los gobiernos de Costa Rica y 

Nicaragua, por ejemplo. 

Justamente, hay dos senderos particu-

larmente activos hoy en día, más allá de lo 

siempre pujante (seguridad, etc.): datacenter 

(soluciones globales de infraestructura más 

virtualización, green IT, etc.) y middleware/

aplicaciones, como si el mercado se fuera a los 

extremos de la cadena IT. En esta edición esta-

mos brindando un tutorial en software sobre 

el auge de BPM y BI, graficado por la cantidad 

de eventos relacionados que se están haciendo. 

A uno y otro extremo de la variedad TIC, el 

mensaje es claro: el mercado busca eficiencia e 

inteligencia para automatizar procesos.

Otro frente interesante es el de la banca 

electrónica y la era móvil. La primera es clave 

para el desarrollo TIC pero depende de los 

bajos índices de banda ancha, que no supe-

ran el 20% en la región. La era móvil tiene 

ya dispuesta la red, pero se tienden a hacer 

soluciones para los smart phones esperando 

que el mercado madure en lugar de adaptarse 

a la actualidad del mercado, con muchos telé-

fonos básicos pero que, según algunos players 

alegan, se pueden aprovechar si se invierte en 

soluciones adecuadas.

Bueno, aquí dimos un paneo de temas 

relevantes en el segundo semestre. Hay que sa-

ber leer los mensajes del mercado para avanzar 

hacia el lado correcto.


