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tGestiona, nueva sede en
el Distrito Tecnolégico

tGestiona, la compaiiia de outsourcing
de procesos de negocios del Grupo Telef6-
nica, acaba de inaugurar su nueva sede en el
Distrito Tecnoldgico de la Ciudad de Buenos
Aires. El edificio demandé una inversion de
mds de 64 millones de pesos y concentra 550
personas, que anteriormente se encontraban
dispersas en mds de 7 edificios.

Amado Boudou, ministro de Eco-
nomia de Argentina, recientemente electo
como vicepresidente de la Nacion, senalé:
‘Es elogiable la decisién de haber tomado el
desafio de reinvertir sus utilidades en el pais
generando mayor productividad, empleos y
servicios, incentivando un mayor consumo.
Las inversiones dispuestas irdn a mejorar la
calidad de vida de los vecinos. Es importante
que Telefénica haya confiado en el plan de
desarrollo urbano, a partir de la concrecién
de este proyecto edilicio’

Agregd Mauricio Macri, jefe de Gobier-
no de la ciudad de Buenos Aires: ‘Agradezco a
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La plana mayor de tGestiona: Fernando Bousta-
ni, director de Servicios Generales, Juan Carlos
Lannutti, gerente general, y José Luis Dominguez,
gerente de Capital Humano

Telefénica haber apostado al Distrito Tecno-
légico de Parque Patricios. Con este proyecto,
tgestiona promueve una mayor produccion,
servicios, innovacién y creatividad, facilitando
el acceso a mejores condiciones laborales y a
la difusion de la tecnologia’

Luis Blasco Bosqued, presidente del
Grupo Telefénica en Argentina, recalcé: ‘En
20 afios, hemos pasado de ser una operadora
local de servicio tradicional de voz —con sede
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Mauricio Macri, jefe de gobierno de la ciudad de Bue-
nos Aires, junto a Luis Blasco Bosqued, presidente
del Grupo Telefonica en Argentina, y Amado Boudou,
ministro de Economia de Argentina, recientemente
electo como vicepresidente de la Nacion, durante el
acto de inauguracion del edificio de tGestiona en el
Distrito Tecnoldgico de Parque Patricios

en Espaia—a una compania global que ofrece
los mads sofisticados servicios de comunica-
ciones. Por su parte, Juan Carlos Lannutti,
gerente general de tGestiona, afirmé: ‘Esta-
mos trabajando para seguir posiciondndonos
como referentes de outsourcing de procesos,
destacdndonos por la excelencia y la calidad,
tanto de nuestros servicios, como de nuestro
capital humano. En ese sentido, este nuevo
espacio nos permitird seguir ocupando un
puesto importante como uno de los mejores
lugares para trabajar del pais, desarrollando
vinculos de confianza con nuestros colabora-
dores y promoviendo el cuidado de las perso-
nas en los entornos de trabajo’

Atos, hitos 2011

Buen ano concluye Atos a nivel mun-
dial, afirmédndose entre los principales players
globales de servicios IT. La compania espera
un margen operativo del 6,2% para 2011 e
ingresos de aproximadamente 6,8 billones
de euros. Durante el tercer trimestre fiscal
de 2011, registrd ingresos por 2,09 billones
de euros. En este periodo, Atos ha incorpo-
rado 2.553 colaboradores, totalizando 74 mil
empleados a nivel global. Este es el primer
resultado de la compania luego de la adqui-
sicién de Siemens IT Solutions & Services,
concluida en julio de este ano por un total
de 850 millones de euros.

Laregion de Latinoamérica tuvo el ma-
yor crecimiento del grupo, registrando un
aumento del 15,8%, al incrementar el volu-
men de negocios en servicios gestionados y
nuevos contratos por servicios transaccio-
nales de alta tecnologia (HTTS) en el sector
de transporte.

Thierry Breton, presidente y CEO de
la compania, afirma: ‘Durante el tercer tri-
mestre de 2011, conforme a lo planificado,
hemos logrado consolidar a la nueva Atos.
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En el actual entorno econémico, el grupo estd
bien posicionado generando el 74% de los
ingresos anuales a través de contratos a largo
plazo a través de una amplia base de clientes.
Por lo tanto, confirmo los objetivos fijados
para el 2011. Finalmente, la gestion de caja es
mds que nunca una prioridad para Atos’
De cara a 2012, la compaiia acaba de
presentar el Centro Tecnoldgico de Opera-
ciones de los Juegos Olimpicos y Paralimpicos
Londres 2012. El mismo controlard las 94 se-
des de los Juegos, supervisando los sistemas
informadticos y ofreciendo los resultados de
todas las competiciones deportivas de los
Juegos Olimpicos y Paralimpicos a los me-
dios de comunicacién de todo el mundo y
en tiempo real. Para los Juegos de Londres,
Atos espera procesar un 30% mads de infor-
macién en comparacion con los juegos de
Beijing, garantizando que los medios accedan
al contenido a comunicar a los aficionados
de todo el mundo. Los Juegos Olimpicos de
Londres 2012 buscan convertirse en los mas
grandes de la historia con 8,5 mil millones
de PCs, smarthphones y tablets que estaran
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I Thierry Breton, CEO

conectadas a Internet para el 2012.

Una de las principales mejoras tecno-
l6gicas paralos Juegos de Londres 2012 serd
que por primera vez los 26 deportes olimpi-
cos y los 5 paralimpicos tendran un Sistema
de Informacién paralos Comentaristas (CIS
por sus cifras en inglés). Gestionado desde el
Centro Tecnoldgico de Operaciones, el CIS
provee a los periodistas tecnologia touch-
screen que ofrece los resultados en tiempo
real, tan rdpido, que podran conocerlos antes
de oir el clamor por parte de los especta-
dores. Serd también la primera vez que los
comentaristas tendrdn acceso al sistema para
todos los deportes olimpicos y los cinco pa-
ralimpicos tanto en Londres como en sus
paises de origen.
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Aktio, ahora también
con Inside Technologies

Aktio presenta su alianza con Inside
Technologies, proveedor de soluciones in-
formadticas integrales de distintas plataformas
y sistemas operativos. En la actualidad, comer-
cializan productos de IBM, dentro de la cate-
goria hardware, como System x, Powery RSS,
como también soluciones de infraestructura
de Oracle.

Martin Perrusi, gerente de Desarrollo de
Negocios de Hardware de Aktio Argentina,
sefala: ‘Para una compania como la nuestra,
resulta estratégico sumar constantemente

Baufest, 20 anos de crecimiento
internacional

Angel Pérez Puletti, CEO, todos
socios de Baufest

Con méds de 800 proyectos en
30 paises y mds de 280 empleados,
Baufest logré conformar un perfil
de proveedor de servicios y solu-
ciones de IT de nivel internacional. m avanzar hacia una reestructuracién y ampliacién de sus lineas de
/ Angel Perez Puletti, presidente y servicios con una oferta basada en cinco 4reas de alta especializa-
- PaBIo Sametband, director, socio de Baufest,comenta: ‘Una delas
Adrian Lasso, vicepresidente, Y  claves de estos 20 afios, sin dudas, tuvo

que ver con el crecimiento internacio-

partners que nos permitan seguir posicionan-
donos en el mercado y en la distribucién de
soluciones de excelencia. Sin duda esta alianza
servird para potenciar el crecimiento sostenido
de ambas empresas’.

Agrega Mariano Sabelli, gerente comer-
cial de Inside Technologies: ‘Para Inside Tech-
nologies, poder sumarse a la red de Business
Partners de Aktio, nos permitird continuar
con nuestro posicionamiento a nivel nacio-
nal como empresa de servicios de tecnologia y
hacer crecer el negocio en beneficio de ambas

Martin Perrusi, gerente de Desarrollo de
Negocios de Hardware

partes’

En tal sentido, el mayorista cuenta con
una importante cadena de canales, distribui-
dos en todo Latinoamérica. Con este acuerdo
estratégico con Inside Technologies busca pro-
fundizar su estrategia de expansion y consoli-
dar su oferta de productos y servicios dentro
del mercado IT.

@ nal que ha experimentado la empresa; hoy contamos con 5 ofi-
cinas internacionales distribuidas en Argentina, Espafia, México

de clientes del 94%’.

y USA. Agradecemos muy especialmente a nuestros mas de 200
clientes por haber confiado en nuestros servicios.

‘Otro de los factores que contribuyeron a consolidar el mo-
delo de crecimiento de Baufest fue la decision de la empresa de

cién, que le permitié atender mayores necesidades y requerimientos de
su cartera de clientes, manteniendo un elevado indice de satisfaccion
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Indra, nuevo modelo
de servicios IT bajo demanda

Indra presenta Flex-IT, su nuevo
modelo avanzado de entrega de servicios
de Cloud Computing bajo demanda. Se
trata de un modelo propio que ha desa-
rrollado y que utiliza todo el potencial que
ofrece la nube, alineando la provisién de
infraestructuras y servicios a la demanda
real del negocio de sus clientes en cada
momento. Flex-IT parte de la premisa que
la gestion de las TI requiere una combina-
cién de modelos tanto tradicionales como
virtuales soportados en nubes privadas y/o
publicas.

Para esto, la compania ha construido

Logicalis se certifica como especialista

avanzado de datacenter

el

Rodrigo Parreira, CEO

pecializacién nueva lanzada por Cisco este afo en linea con los
nuevos e innovadores paradigmas de TI: Cloud Computing y Vir-

tualizacion.

Logicalis ha alcanzado la espe- c
ICA cializacién Advanced Data Center
Architecture de Cisco para Argen- o
tina, Bolivia, Chile, Paraguay, Perti inversiones brindados por estas tecnologias. Por eso nos interesa
y Uruguay. La certificacién valora
sus conocimientos en venta, disefio,
instalacion y soporte de las arqui-
tecturas de datacenters, ampliando
su capacidad técnicay comercialen
estas soluciones. Se trata de una es-

una nube privada para combinar todas
estas alternativas, como un entorno hi-
brido de gestién que permite adecuarse a
la realidad de los procesos de negocio, en
funcién de la criticidad de los servicios,
la necesidad de control o personalizacién,
los requisitos legales o la posibilidad de
estandarizacion, entre otros aspectos. Este
modelo de entrega, mas evolucionado res-
pecto al de entrega tradicional, supone un
cambio en la forma de ofrecer servicios de
outsourcing, ya que hace posible el acceso
en tiempo record, desde cualquier ubica-
cién y pagando solamente por lo que se

I Javier Monzon, presidente de Indra

utiliza.

Aunque desde 2005 Indra viene pres-
tando servicios SaaS$ a sus clientes con mo-
delos de precios flexibles, el nuevo modelo
supone un cambio drdstico en la manera
de poner a disposicion de sus clientes los
recursos tecnoldgicos que precisen. Flex-
IT permite una mejor y mas eficiente ges-
tién de la infraestructura, que debe tradu-
cirse en una mejora de la competitividad y
de los precios para el cliente final.

Rodrigo Parreira, CEO de Logicalis para el Cono Sur, senala:

‘Se viene un nuevo ciclo de inversiones en el mercado regional para

opciones disponibles’

la actualizacion de infraestructuras de datacenter. Las empresas
se interesan por los conceptos de virtualizacién y consolidacién
de infraestructura especialmente por los retornos rdpidos de las

que nuestros ingenieros estén entrenados para ofrecer las mejores

Logicalis trabaja como Cloud Architect de empresas de diferen-
tes industrias en América Latina (operadoras de telecomunicaciones,
bancos, grandes empresas en multiples sectores verticales), cons-
truyendo nuevas estructuras de datacenter o realizando migracio-
nes graduales hacia arquitecturas altamente virtualizadas. En estos
proyectos, se asocia con partners tecnolégicos como Cisco, Hitachi,

EMC, Panduit y CommScope, entre otros.

Avnet: plan de expansion 2012

Avnet Technology Solutions presen-
ta su plan de expansién para 2012. Pablo
Rodriguez, Business Manager de la com-
pafiia en Argentina, comenta: ‘Debido al
crecimiento sostenido que ha tenido el In-
terior del pais en los dltimos afios, hemos
decidido reforzar nuestra inversion en este
mercado, focalizando nuestra estrategia de
negocios en el desarrollo de la estructura
de partners locales, en cada una de las re-
giones’

‘Para ello, designamos a Marcelo Parla-
mento como Business Development Mana-
ger Interior. Con la instalacién de una sucur-
sal con base en Cérdoba, daremos cobertura
a las diferentes regiones. Ya hemos comen-
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zado la planificacién de eventos de kick off
y definimos ciudades cabeza de region, en
lo que denominamos la primer ola, como
Coérdoba para la region central, Mendoza en
Cuyo, Salta en el Noroeste, Neuquén en el
Sur, y Rosario en el Litoral, expandiéndonos
luego a las distintas ciudades comprendidas
en cada una de esas regiones..

“Nuestro objetivo principal es desarro-
llar y fortalecer los canales que hoy perte-
necen a nuestra cadena e identificar nuevos
canales para las dreas de negocio que hoy to-
davia no estdn cubiertas. Elamplio portfolio
de productos y marcas que comercializamos
nos permite cubrir las necesidades IT y solu-
ciones que requieren las empresas, trabajan-
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Pablo Rodriguez, Business Manager de Avnet
Technology Solutions Argentina

do con canales con un amplio expertise que
favorece la sinergia entre ellos y asi cubrir,
con soluciones punta-a-punta las necesi-
dades del mercado. Hoy comercializamos
las principales marcas de tecnologia, como
IBM, Avaya, Microsoft, NetApp y VMware,
entre otras, contando con especialistas en
cada una de las lineas de negocio’.
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